
industria. 
No podemos descuidar a la in-
versión extranjera que ya está 
instalada en la región; debemos 
ser un aliado para presentar a 
sus casas matrices el Valle del 
Cauca como una ubicación 
atractiva y una alternativa para 
ampliar sus operaciones. La 
Agencia tiene como objetivo 
proteger la inversión que se ha 
logrado hasta el momento y no 
permitir su desplazamiento a 
otras ciudades o países, para lo 
cual, la Agencia debe conocer 
claramente sus necesidades y 
procurar que sean escuchadas 
en el gobierno local y regional.  
 Este esfuerzo lo segui-
remos fortaleciendo día a día 
pues está comprobado que la 
mayor inversión proviene de la 
“reinversión” de las empresas 
ya instaladas. 
 
Cordial saludo, 
 
María Eugenia. 
 
 
 

 Este segundo semestre 
del año, la Agencia ha puesto en 
marcha la estrategia de aten-
ción a inversionistas instalados 
en la región. Esta es una estrate-
gia fundamental para la atrac-
ción de inversión en el Valle del 
Cauca, teniendo en cuenta que 
los mayores flujos de inversión 
extranjera se generan por pro-
ces o s d e i nve rs i o nes 
“brownfield”,  equivalentes a 
expansiones o reinversiones de 
empresas ya existentes. 
 En este sentido, es  
muy importante para nosotros  
realizar un acercamiento  a los  
inversionistas extranjeros esta-
blecidos en la región para reali-
zar seguimiento a sus operacio-
nes. Adicionalmente, un gran 
número de empresas locales 
han pasado a manos de inver-
sionistas extranjeros en los últi-
mos años como es el caso de 
Lafrancol (CFR International), 
Mac (Johnson Controls), Flexa 
(Alusa), Graficas Los Andes y 
Plegacol (Mayr-Melnof of Packa-
ging), Sidelpa (Gerdau), Centelsa 
(Signux), entre otras, las cuales 
también estamos en proceso de 
visitar. 
 Para llevar a cabo esta 
labor se están realizando reu-
niones con cada uno de los in-
versionistas instalados y se ha 
elaborado una encuesta que 
permitirá conocer las necesida-
des, vacíos en las cadenas de 
abastecimiento y obstáculos a la 
inversión al momento de la 
instalación y posterior opera-
ción, con el fin de trabajarlos a 
nivel local y nacional. Igualmen-

te, con la encuesta se busca 
identificar nuevos proyectos de 
reinversión de las casas matrices 
y proyectos de inversión en 
general para el Valle. 
 En este mismo senti-
do, se creó el Comité de Inver-
sión Extranjera en la Región con 
el apoyo de la Cámara colombo 
americana AMCHAM, con el 
propósito de generar dinámicas  
de trabajo conjunto, apoyar a 
las empresas instaladas y mejo-
rar el clima de inversión en la 
región. La dinámica de trabajo 
del Comité es por medio de una 
reunión mensual con temas de 
interés para los inversionistas  
instalados y las reuniones nor-
malmente se realizan en alguna 
de las empresas que hacen par-
te del Comité. Actualmente éste 
se compone por 18 empresas  
con capital extranjero pero está 
abierto al ingreso de nuevas 
empresas. 
 Fruto de este trabajo 
se han identificado importantes  
procesos de reinversión en re-
novación tecnológica, produc-
ción más limpia y expansión 
hacia nuevas líneas de produc-
ción.  De la misma manera, en 
materia de clima de inversión, 
se han registrado inquietudes 
comunes frente a la renovación 
urbana en Cali, el futuro de los 
Planes de Ordenamiento Terri-
torial de Cali y Yumbo, el marca-
do centralismo en entidades de 
regulación y el desconocimiento 
frente a la articulación entre la 
academia y el sector empresa-
rial para ofrecer las carreras que 
realmente está demandando la 
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Consolidando la Estrategia de la Costa Oeste 

 Invest Paci fic en su 
objetivo primordial de atraer 
inversión extranjera  al  departa-
mento, se encuentra  desarro-
llando una estrategia  de atrac-
ción de inversionis tas de la 
costa  oeste norteamericana. 
Para ello, ha realizado una 
alianza  con las  Universidades 
ICESI y Javeriana quienes  ayu-
darán desde su vasto conoci -
miento académico al  desarrollo 
investigativo de la misma.  
 La  Universidad ICESI 
concentrará  sus  investigaciones 
en la  identificación de los paí-
ses  latinoamericanos  con po-
tencial  de exportación hacia  los 
Estados Unidos y Canadá, mien-
tras que la Universidad Javeria-
na hará  lo pertinente con los 
pa íses asiáticos. Ambas  univer-
sidades ya  iniciaron la primera 
fase de labores y se han defini -

do las  variables  a  trabajar en-
tre las que se encuentran, 
además de la identi ficación de 
los  pa íses, los  sectores  en cada 
país  con potencial  de inver-
sión; los productos  que más 
comercializan a EEUU y Ca-
nadá;  los  costos de produc-
ción de dichos  productos  en 
Colombia y en cada país de 
estudio; los costos de fletes 
entre dichos  países  y los  países 
destino; las fluctuaciones de 
importaciones  y exportaciones 
en los  úl timos 10 años; entre 
otros aspectos . 
 A través  de una in-
vestigación focalizada, Invest 
Pacific  pretende identificar 
empresas ubicadas  en la costa 
oeste americana, cuyos  pro-
ductos  sean susceptibles de 
ser producidos o transforma-
dos  total  o parcialmente, de 

forma competitiva  en el  Valle 
del  Cauca y converti r esta 
característica  en la herramien-
ta  clave para la atracción de 
inversión a  nuestro departa-
mento.  
 La  estrategia de la 
costa  oeste significa  para  la 
región la plataforma de creci -
miento a la luz de los  tratados 
de libre comercio que ha sus-
cri to Colombia  en los  últimos 
años . Las nuevas oportunida-
des  en materia de protección 
de inversión y acceso a  merca-
dos  surgidas  bajo los  TLCs 
entre Colombia, EEUU y Ca-
nadá, hace aún más importan-
te acercar a  nuestra  costa 
pacífica  a  la  costa  oeste ameri -
cana y aprovechar su potencial 
que hasta  el  momento no ha 
sido realmente explotado. 

Periodistas Internacionales visitan empresas 
del Valle del Cauca 

 En agenda coordina-
da entre Invest Paci fic y Proex-
port periodis tas de El  Clarín y 
Forbes (Argentina), Gestión 
(Perú), El Universal (México), 
Agencia EFE (Brasil), Cadena 
Capriles  (Venezuela) y Lis tín 
Diario (República Dominicana), 
asistieron a  la XVI Conferencia 
Latinoamericana de Zonas 
Francas y tuvieron la oportuni -
dad de visitar tres empresas 

del  Valle del Cauca.  
 Dichos representan-

tes de medios visi taron las 

instalaciones de Olmué en 

donde pudieron conocer de 

cerca  el  proceso de congela-

ción de fruta fresca. Luego, 

durante el  almuerzo ofrecido 

en la Zona Franca Palmaseca 

pudieron entrevis tar a  Siste-

mas  Logísticos  Industriales 

SAS, operador logístico más 

grande que tienen dicha en la 

Zona Franca. Posteriormente 

visi taron la  planta  de ALDOR 

en donde la  di rectora de In-

vest Paci fic les hizo la presen-

tación de la  Agencia y luego 

pasaron a conocer la  opera-

ción manufacturera de esta 

compañía.  
En las instalaciones de Olmué con el 
CEO, Dr. Enrique Villegas 

Instantes del almuerzo en la Zona Franca Palmaseca En Aldor, durante la presentación de la Agencia 
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Llegan nuevas inversiones al Valle del Cauca 
Vectrix confirma su llegada al Valle 
del Cauca 

En medio de una nutrida 
rueda de pren-
sa acontecida 

en las instala-
ciones de In-
vest Pacific, 
Camilo Matiz, 

gerente de 
Propeller Ener-
gy, aliado de 

Vectrix para 
C o l o m b i a , 
anunció la lle-
gada de  la 

primera plan-
ta ensambla-
dora en Lati-
noamérica de 

motos eléctri-
cas. El señor 
Matiz estuvo 

a compa ña do 
por Don Buc-
kley, CEO de 

Vectrix, Brian 

Busccalia, VP 
de Ventas y 
M e r c a d e o 

de Vectrix  y 
por John 
Cooney, ase-
sor para Pro-

peller, quie-
nes dieron 
sus declara-
ciones a los 

medios loca-
les y nacio-

nales. 

 “Hemos decidido 
que nuestra inversión sea 

aquí en Cali por estar cerca 
del puerto  de Buenaventu-
ra lo que nos proporcionará 

mayores facilidades para 
exportar especialmente al 
mercado americano y euro-
peo, además por las condi-

ciones y alianzas con com-
pañías locales como MAC,  
ya que esto proporciona 

estabilidad a nuestra cade-
na de abastecimiento” ase-
guró Camilo Matíz.  Por su 
lado el señor Don Buckley, 

confirmó que la empresa 
no sólo hará una inversión 
en la construcción de la 
planta ensambladora como 

tal, sino que habrá una 
transferencia de conoci-
miento por parte de los 

técnicos e ingenieros nor-
teamericanos hacia el per-
sonal colombiano que se 
contratará al momento de 

poner a funcionar la en-
sambladora. 
 Vectrix es una 

compañía de vehículos 
eléctricos establecida en 
Middletown, Rhode Is-
land,  Estados Unidos. Fue 

fundada en 1996 con el 
objetivo de proporcionar 
transporte limpio, eficiente, 
confiable y económico. 

Cuenta con locales de in-
vestigación y desarrollo 
en New Bedford, Massa-

chusetts, y sus vehículos se 
e n s a m b l a n  e n 

Wrocław, Polonia. Con la 
apertura de la planta en 
Colombia, se piensa abaste-

cer el mercado del continen-
te americano y apoyar la 
producción que se hace ac-
tualmente en Europa.

 Vectrix traerá dos  
de las marcas más importan-
tes que tiene en el mundo 

en cuanto a movilidad eléc-
trica, las motos Vectrix  y la 
l ínea de buses y camiones 
Smith. La primera prueba 

real de este tipo de motoci-
cletas se hará a través de un 
convenio con la Policía Na-
cional, con un tipo de motos 

dotadas especialmente para 
el trabajo policial. 

Don Buckley y Camilo Matíz, directivos 
de Vectrix USA y Colombia, respectiva-
mente, luego de anunciar la confirma-
ción de la construcción de la ensam-
bladora en Cali 

De Izq a Der: Johno Cooner, Don 
Buckley, Brian Buccella, María 
Eugenia Lloreda y Camilo Matíz. 

Directivos de Vectrix e Invest Pacific durante la 
rueda de prensa 
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Clima de inversión 

Comité de Inversión Extranjera, espacio clave 
para potenciar las reinversiones en el Valle 

 Invest Pacific, como 
parte de su misión de atrac-
ción de inversión a la  región se 

encuentra  trabajando de ma-
nera  activa  con los inversionis-
tas  instalados  en pro del mejo-
ramiento del clima de inver-
sión. Para  ello, junto con la 
Amcham consti tuyó el  Comité 
de Inversión Extranjera  confor-
mado por 18 empresas con IED 
en el  Valle del  Cauca con el 
cual se reúne mensualmente 
para discuti r temas de interés 
público-privado.  
 A la  fecha se han 

realizado tres comités . En el 

primero, se presentó la labor 

que hace la Agencia de Inver-

sión para  el Valle del  Cauca, así 

como las múltiples opciones 

de apoyo que ésta puede brin-

dar con el fin de identi ficar los 

obstáculos a la inversión y los 

proyectos de reinversión que 

tienen las casas matrices  de las 

multinacionales. En las dos 

reuniones subsiguientes , se 

trabajaron temas como el 

desarrollo urbano de Cali (a 

cargo de la  EMRU) y los  avan-

ces de los  POT de los munici -

pios de Cali y Yumbo (a cargo 

de los  directores de planea-

ción de ambos  municipios).  

 

Con 20 millones de dólares invertidos en construcción y 220 empleos directos 
generados, 

Pricesmart abrirá sus puertas en Cali. 

 Este 19 de octubre, 
será el  primer día de ventas  
de Pricesmart, club de com-
pras  norteamericano que fun-
ciona a través de membrecías, 
ubicado al sur de la capital del  
Valle, sobre la avenida Cañas-
gordas . Dicha multinacional 
opera desde hace más de 15 
años  en el mundo y   tiene 
presencia , con sus  más de 30 
clubes  de compras , en Estados  
Unidos , Latinoamérica  y el 
Caribe.  
 El  Club de Compras 
CañasGordas  generará  220 
empleos  directos  y su cons-
trucción representó una inver-
sión de 20 millones de dólares . 
Una inversión similar se con-
templa en la construcción del 
segundo Club al  norte ciudad y 

tercero en el  país  que estará 
ubicado en Menga el cual 
abri rá  sus  puertas  a  mediados 
del  2013. La  estructura  metáli-
ca  del  Club de Compras de 
CañasGordas fue construida, 
en su mayoría , con material 
reciclado.  
 En su interior no 
serán usados  fluidos contami-
nantes  para  el sistema de refri -
geradores , en su lugar se em-
pleará  CO2 (dióxido de carbo-
no). Así mismo, se utilizarán 
mecanismos  inteligentes de 
control  de luces  y ai re acondi-
cionado para  ahorrar energía , 
al  igual  que cortinas de ai re en 
las entradas y salidas con lo 
que se evi tan fugas térmicas.  
 Adicionalmente, las 

aguas lluvias serán canalizadas 
al  humedal  El  Reti ro para  enri -
quecer el  recurso hídrico de la 
zona, en concordancia  con lo 
estipulado por el  Departa-
mento Administrativo de Ges-
tión del  Medio Ambiente DAG-
MA. 
  La  Compañía  dis-
pondrá de bolsas reutilizables 
que denomina “bolsas  azules” 
las cuales son elaboradas con 
material reciclado y fueron 
diseñadas para su uso frecuen-
te; se pueden limpiar, incluyen 
manijas  y porta  botellas inter-
nos. 

Miembros del Comité de Inversión Extranjera en reunión con los 
directivos de EMRU 
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“Hemos encontrado el lugar estratégico” 

 

 Durante la pasada 
Conferencia Latinoamerica-
na de Zonas Francas reali-

zada en Cali, el CEO de Zo-
namérica, Jaime Miller, que 
empezarán las obras de 
construcción del complejo 

de Zonas Francas de Servi-
cios en el segundo trimes-
tre del 2013; inversión que 

sobrepasará los 100 millo-
nes de dólares y contará 
con un área de 38 hectáre-
as ubicadas en el sur de la 

ciudad de Cali, sobre la 
autopista Cali -Jamundí. 
 Zonamérica y el 
grupo Carvajal, su socio 

estratégico en Colombia, 
señalaron que el proyecto 
generará más de 17 mil 

empleos buscando así for-
talecer a Cali como una 
ciudad dedicada a la presta-
ción de servicios. “El objeti-

vo es instalar empresas de 

talla mundial, dedicadas a 
la prestación de servicios 
informativos para el merca-

do nacional e internacio-
nal” aseguro Jaime Miller, 
CEO de Zonamérica. 
“Hemos encontrado que el 

Valle del Cauca ofrece un 
recurso humano calificado, 
que tiene espíritu empren-

dedor y que está compro-
metido con la región; es un 
departamento geográfica-
mente bien ubicado y eso 

es muy importante para 
nosotros; todo lo anterior 
fue clave al momento de 
tomar la decisión de inver-

tir en Colombia, además de 
contar con un gran socio 
como es Carvajal” agregó el 

señor Miller. 
 El plan maestro ya 
está elaborado y dentro de 
la maqueta de diseño se 

tiene contemplada la cons-

trucción de 18 edificios de 
última generación para la 
explotación de servicios 

como BPO, Software y Call 
centers, 34 mil metros 
cuadrados de espacio ver-
de de esparcimiento y ser-

vicios para las personas, 
4.100 lugares de parqueo y 
más de 10 hectáreas de 

espacios verdes públicos 
para la ciudad. 

Maqueta de diseño del complejo Zonamérica—Cortesía Zonamérica 
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 Con el objetivo de 
presentar lo que está pa-
sando en nuestra ciudad y 

nuestra región, embajado-
res de diversos países, di-
rectores de cámaras bina-
cionales, empresarios y  

l íderes de opinión nacional, 
se dieron cita en la ciudad 
de Bogotá durante el foro 

“En Cali están pasando 
grandes cosas” evento con-
vocado por la Alcaldía de 
Cali, la Cámara de Comercio 

de Cali e Invest Pacific con 
el apoyo de la Unidad de 
Acción Vallecaucana. 

 Durante la reunión 
se presentaron los proyec-
tos de ciudad que ya están 
en marcha y los que se en-

cuentran en etapa de desa-
rrollo, los cuales hacen par-
te del banco de proyectos 
de la GIP; así mismo, se 

presentó  la labor desarro-
llada por Invest Pacific en 
los temas de promoción 

activa para la atracción de 
inversión y el trabajo de 
apoyo hecho a empresas 
instaladas. Luego de las 

presentaciones, se dio paso 
a un conversatorio entre el 
presidente de Goodyear, el 
gerente para América Lati-

na de Reckitt Benckiser 
y el Alcalde de Cali en 
donde se habló acerca 

de las experiencias de 
estos instalados en la 
región, así como de las 
acciones gubernamen-

tales encaminadas a 
mejorar el clima de 
inversión. 

 Al momento 
de las preguntas de los 
asistentes, el embajador de 
Chile manifestó que tenien-

do en cuenta las grandes 
posibilidades que se abren 
en Cali como región que 
cuenta con grandes venta-

jas competitivas dada su 
ubicación geográfica, la 
ciudad podría ser una gran 

candidata para albergar la 
sede de la ‘Alianza por el 
Pacífico 2013’. Resaltó que 
“Colombia es punto equi-

distante entre México, Chi-
le y Perú, y el Valle del Cau-
ca es la región estratégica 

para reunir a los países de 
dicha alianza” 
 La  Alianza por el 
Pacífico es un bloque co-

mercial conformado por 
cuatro países de América 

Latina: Chile, Colombia, 
Perú y México. Su propósi-
to es profundizar la inte-
gración entre estas eco-

nomías y definir acciones 
conjuntas para la vincula-
ción comercial con Asia 

Pacífico, sobre la base de 
los acuerdos comerciales 
bilaterales existentes entre 
los estados. De igual for-

ma, busca alentar la inte-
gración regional, así como 
un mayor crecimiento, 

desarrollo y competitividad 
de las economías de sus 
países. 

En Cali están pasando grandes cosas 
Cali podría ser la sede de la Alianza por el Pacífico 

Alcalde de Cali, doctor Rodrigo 
Guerrero Velasco, haciendo la 
apertura del evento. 

De Izq a derch, Alcalde de Cali, doctor Rodrigo Guerrero Velasco, Antonio 
Capellini, Presidente Goodyear, Carlos Pabón, Gerente General Reckitt 
Benckiser, Esteban Piedrahita, Asesor del Alcalde y moderador del panel.  

Dentro de los asistentes se encontraban di-
plomáticos, directores de cámaras binacionales 
y empresarios 
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Innovación para la prosperidad 

 

 El VI Foro de Com-
petitividad de las Américas 
(FCA) tendrá lugar del 24 al 

26 de octubre de 2012 en la 
ciudad de Cali, en el Centro 
de Eventos Valle del Pacífi-
co. El tema principal del 

foro será “Innovación para 
la Prosperidad”, dado que 
Colombia seleccionó el 

principio de innovación 
como tema central de su 

gestión bajo la Presidencia 
de Juan Manuel Santos. 
Dentro del marco del foro, 

se revisarán tanto las  es-
trategias públicas y priva-
das para estimular creci-
miento y desarrollo del país 

en este aspecto.  
Los temas que se desarro-
llarán durante el foro son: 

Ciudades Competitivas e 
Innovadoras, desafíos de 

Mentalidad y Cultura para 
la Innovación y el Empren-
dimiento de Alto Impacto 

e integración física como 
elemento esencial para la 
competitividad regional. 
Para mayor información de 

cómo participar en el foro 
visite la página web: 
www.forodecompetitividad.org  

Octubre: 

 Misión a ESPAÑA y PORTUGAL organizado por PROEXPORT.  

 Asistencia a la VI Cumbre empresarial China AMÉRICA LATI-
NA, una invitación del BID “Transformación del Comercio y 
de las Inversiones para un Mayor Desarrollo” en la ciudad de 

Hangzhou. 

 Evento “Cali zona segura” organizado en conjunto con la 
Asociación de Empresas Seguras -AES-, al cual asistirán dele-
gados policiales de diferentes embajadas, con el fin mejorar 
los niveles de percepción de seguridad que algunos países 

tiene sobre Cali.  

Misiones y Eventos 
Agenda Invest Pacific 

Noviembre: 

 Misión a la Costa Oeste de Estados Unidos, con el 
apoyo de los servicios de la empresa consultora DCI 
quienes están organizando la agenda y los encuen-

tros uno a uno con los inversionistas potenciales. 

 Reunión entre Alto Consejero para la Seguridad y 
los Embajadores acreditados en Colombia para revi-
sar las acciones que desde el Gobierno Nacional se 
están desarrollando para mejorar la seguridad en el 

Valle de Cauca.  
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Nuevos Afiliados, bienvenidos! 

 

 Asociación de Empresas Seguras – AES-: Asociación gremial sin ánimo 

de lucro, de carácter privado, creada en octubre de 1998, con el objetivo de 
contribuir a mejorar los niveles de seguridad, gestión, productividad y des-

empeño de las empresas del sector productivo, mediante la certificación de 

sistemas de gestión derivados de normas y estándares internacionales y la 
capacitación en temas de seguridad y protección.  

 

 Compunet: Es una empresa prestadora de servicios especializados en 

Servicios de TI, Software, Consultoría, Soluciones de Impresión y Movilidad e 
Infraestructura en Tecnología. Fue fundada en 1991, y hoy es uno de los prin-

cipales líderes en la región Latinoamérica y Caribe en ofrecer soluciones com-

pletas alrededor del ambiente SAP y unos de los más importantes partners a 
nivel global en construcción de verticales de industria certificadas bajo la me-

todología SAP. 

 

 EPSA: Empresa de Energía Eléctrica del Pacífico S.A, dedicada a la ge-
neración, transmisión, distribución y transmisión de energía en el Valle del 

Cauca y Cauca. La rama de distribución de la compañía lleva suministro eléc-

trico a más de 500.000 usuarios residenciales en el departamento y cuenta 
con una capacidad instalada en Colombia de 960MW (megavatios).  

 

 INORCA: Empresa con más de 50 años en el mercado, líderes en la 

fabricación de sillas para auditorios, cines, instituciones en general y la indus-
tria automotriz en la cual, proveen para varias ensambladoras de carros, 

asientos completos y partes originales, con estándares de clase mundial en 

tecnología, diseño y calidad.  
 

 Gerencia Selecta: Organización consultora que por más de 20 años se 

ha dedicado al desarrollo estratégico de la Gestión del Talento Humano, que 

responde de manera personalizada a las necesidades de los clientes con efec-
tividad, calidez y responsabilidad. Hacen parte de la red nacional de consulto-

res organizacionales, trabajando localmente con pensamiento global.  

 
 Banco de Occidente: Entidad financiera de carácter nacional, de ori-

gen vallecaucano y hoy por hoy uno de los bancos más grandes del país. En 

estos momentos está construyendo un nuevo edificio en el centro de Cali, 

frente a la sede de la Cámara de Comercio, donde expandirá su operación 
administrativa. 
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